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英国首相卡梅伦 11 月高调访华
华盟科技总经理张孙武参加中英工商峰会

　　2010 年 11 月 10 日，应中英工商峰会主办方的邀请，

华盟科技总经理张孙武作为行业的优秀代表在北京中国大饭

店参加了中英工商峰会，在此次峰会上，张总和中英知名企

业家就共同关心的课题进行了详细的探讨和交流。

　　英国首相卡梅伦率大型经贸代表团于 11 月 10 日访华，

这次中英工商峰会是由中国国际贸易促进委员会将与英国投

资贸易总署及英中贸协合作，此次访华，卡梅伦带来金融服

务业、零售业、低碳能源领域、教育服务领域、创意行业及

信息通信技术行业的精英。

　　中英工商峰会是中英两国间最高层次的双边经贸活动。

峰会迄今已成功举办两届，英国前首相布朗和温家宝总理出

席两届峰会并发表演讲。英国石油、巴克莱银行、劳斯莱斯、

壳牌石油、Tesco、汇丰银行、渣打银行、英国标准人寿保

险及帝亚吉欧等英国知名集团公司的 CEO 及国内众多企业

家将出席本届峰会，就中英经济贸易与投资合作中的重点和

热点议题共同展开深入探讨。经中英双方充分酝酿，本届峰会主题是“携手共创经济增长”，会议选择“高端装备制造业”、“信息技术

及数字经济”、“金融服务”和“低碳经济”四个专题，采取演讲与开放讨论相结合的方式进行。

　　在会议中李克强就深化两国经贸合作提出三点建议：一是扩大规模、突出重点，积极开展双边技术贸易特别是高技术领域的合作，支

持具备条件的中国企业赴英投资，共同打造一批具有战略性、示范性的合作大项目。二是拓展领域、延伸区域，加强双方战略性新兴产业、

服务业合作，欢迎英国企业到中国中西部地区兴业发展。三是创新模式、提升水平，采取合作举办研发中心、开展可持续城市合作等方式，

充实合作内涵，提高合作层次。 并指出，中国的发展是和平合作的发展，开放包容的发展，也是互利共赢的发展。

　　卡梅伦在致辞中说，英方愿进一步加强与中方的合作，坚持自由贸易政策，积极推进双方在基础设施、高技术、金融、绿色发展等领

域的务实合作，促进两国经贸关系再上新台阶。

      （中共中央政治局常委、国务院副总理李克强在做主题发言）

（张总在峰会现场） （张总和中国英国商会主席邓肯先生） （张总和英国驻华使馆官员莫少森先生）

▼峰会掠影

  加入中国供应商信用会员外贸版
 尽揽线上线下商机

>> 详情见 2版

中国供应商 -白俄罗斯温州车配件买家见面
会圆满成功！

>> 详情见 3版

内容导读

总经理张孙武
被温州机电技师学院聘为讲师

3 版

回顾过去成绩斐然
展望未来任重道远

4 版



　　加入中国供应商信用会员外贸版将拥有以下服务：

　　国际品质企业商铺：在国家级电子商务平台 (www.china.cn) 上拥有中英文企业网站，

商铺标志为信用会员 5星级，产品信息及求购信息均可无限量发布，并优先审核通过，中文

网站首次申请信用会员（外贸版）可获得信用指数 40 分，每多 1年加 15 分。

　　商机搜索优先展示：在关键词搜索结果中排序靠前（紧跟在名企会员之后），并标明为

会员身份标志，以吸引买家关注，赢得更多信赖和商机。在中英文站官方推荐诚信品牌，每

个行业中文站推荐 3 家企业，英文站

仅推荐 1家，并直达会员商铺。

　　线上广告招揽买家：通过 banner

广告、关键词推广等方式，集中展示

会员企业形象及产品，吸引大量买家

关注。

　　百场展会汇聚商机：在广交会等

国内外百场大型展会上进行高端推广，

并发放中国供应商光盘及刊物，开展

多渠道传播。

　　国际买家专场采购：定期联合全球知名采购商及大买家，举办专场采购活动，优先推荐

会员产品进入采购名单，并协助其达成交易。

　　高效便捷管理商机：通过 ERM 商机管理体系，贸易专家依据会员企业个性化需求量体裁

衣，精确匹配国内外优质商机，帮助会员成功开展电子商务交易。     （来源：中国供应商）                                                                                                    
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加入中国供应商信用会员外贸版，面向全球买家展示企业风采、推广优秀产品，赢得全球商机

线上推广商机尽揽，线下推广商机无限，优质服务尽善尽美

优
质
商
铺

中国供应商将协助加入信用会员外贸版的客户在
国家级电子商务平台（www.china.cn）上搭建拥
有权威域名的企业中英文网站，面向全球二百多
个国家和地区的优质海内外买家展示会员品牌形
象及优质产品。

百
场
展
会

中国供应商每年将在广交会等国内外百场大型展
会上发放中国供应商光盘及刊物，开展多渠道传
播，面向数百万全球优质采购商大力推荐会员优
秀产品，赢得全球优质商机，是各大展会的长期
合作驻会机构。

高
效
服
务

中国供应商拥有覆盖全国的强大高效、多级支持的 ERM
商机管理体系，全面引入 WEB2.0 企业生态系统及供应
链理念和技术，能协助会员实时查询并回复买家询盘，
快速提升买家信赖，全面提升客户价值体验及电子商务
经营效率。

　　加入 CCECS 认证
　　　　　促进商机变订单

　　中国互联网新闻中心互联网信用办公

室联合商务部国商国际、工商、税务、质

检等相关政府权威部门，整合国际领先的

企业信用评估技术和互联网信用管理及

宣传技术，推出中国信用企业认证体系

（CCECS），为中国企业开展诚信可靠的

网络贸易提供权威信用认证服务。

　　中国供应商授权独家使用中国互联网

新闻中心互联网信用办公室 CCECS 认证，

加入信用会员（外贸版）可获得 5 星级

CCECS 认证 !                            

永嘉县桥头镇良宏拉链机械厂
入选中国信用企业（CCECS）

官方推荐，诚信品牌，值得信赖
中国互联网新闻中心互联网信用办公室

拥有五星级中英文企业商铺   中国供应商信用会员外贸版  

　　瑞安市燕飞机械有限公司是专业生产无纺布制袋机，无纺布印刷机，今年于 2010 年 6 月 12 日加入中

国供应商正式会员，因为企业正是在快速发展中，需要一些广告投入增加公司销售业绩，而网络广告是目

前所有广告中费用最低、推广全面快速的一个很好的渠道，所以我公司也投入了好几个不同的广告平台，

但相对于来说中国供应商平台带来了实实在在的潜在客户信息；推广上去两个月就有明显的效果，特别是

今年 10 月 15 日的秋季广交会后，也有外国客户来咨询我公司无纺布制袋机器的信息。

　　我们理解之所以中国供应商有效果，是离不开平台客服人员的服务和平台的权威性，因为中国供应商

是国家级电子商务平台，拥有国家唯一官方认证；我们做了中国供应商后，现在每月都能够在中国供应商

上找到新客户，我对现在的询盘数量是比较满意的，询盘质量也很高，效果挺好的，谢谢中国供应商！             （来源：中国供应商）                                                                              

中国供应商——企业最佳的推广平台

　　华盟科技是提供互联网解决方案的一站

式网络营销服务商，我们提供一系列满足不

同客户需求的产品，并致力于对这些产品的

发掘和提升，不断丰富新的应用服务，以这

些量身打造的个性化产品和服务，一站式为

您解决高端在线品牌塑造的要求。

　　我们提供三种不同种类的企业形象网站

设计服务，包括标准级：适合于大部分中小

企业用于公司介绍、形象宣传和产品简单展

示，是处于创业期或成型期中小型企业网站

建设的首选方案；专业级：适合有较高交互

性需求的中型企业开展网络商务及品牌建设

的需要，可通过网站展现公司实力、树立品

牌形象，增加销售机会，改善售后服务。豪

华级：适用于要求网站外观设计水平高、风

格独特，网站功能齐备、个性化，网站内容

丰富、结构复杂的大中型企业及集团公司。

　　凭借丰富的应用程序开发经验和对大量

先进开源框架的了解，华盟科技的开发团队

完全能提供各种电子商务解决方案，从集成

简单购物车和结算功能的小型电子商务系

统，到客户订制的大型复杂电子商务平台，

我们的技术团队可以胜任。从个人网站，艺

术类网站，到论坛，博客，社区类网站四维

都可以根据您的需求制作各类型个性化的网

站。

华盟科技 最佳一站式网络营销服务商



　　2011 年 1 月 10 日， 中

国供应商新年首场买家见面

会——白俄罗斯温州汽配买家

见面会在温州外经贸局圆满落

幕。本次买家见面会由温州华

盟网络科技有限公司协助中国

供应商举办。作为中国供应商

温州授权服务中心，温州华盟

网络科技有限公司已经与中国供应商共同成功合作了多次展会、

买家见面会等。

　　参与本次洽谈活动的白俄罗斯明斯克汽车厂代表团，主要采

购汽车配件产品，采购金额高达数亿元。白俄罗斯明斯克汽车厂

是欧洲生产大型载重汽车、专用车和其他汽车的最大制造商之一。

目前共生产 500 多个型号的重型车辆在世界上众多国家销售，并

逐步开拓更大的海外市场。 

　　会议前期通过代表团与中国

供应商的积极协商，双方决定

将其采购地点定于中国汽配产

地——温州。本次买家见面会于

2011 年 1 月 10 日上午九点半正式

开始。会上，白俄罗斯代表团与

到场的供应商逐一进行了详细

的沟通，对每个产品都进行深

入的了解和探讨，并且当场表

示了与多个供应厂商产品的采

购意向。 

　　会议结束后，贸易双方均

向中国供应商表达了对于本次

买家洽谈会的满意之情，并积

极肯定了本次见面会的成果和意义。温州外经贸局潘局长出席了

本次会议并发表讲话，他首先赞扬了买家见面会这种贸易形式的

有效性和实用性。并表示温州外经贸局支持并欢迎更多的买家见

面会能够落户温州。 

　　11 日，代表团还分成两

队，分别参观了人本集团和永

华紧固件公司的工厂。活动结

束之后，白俄罗斯代表团表示

在短短的 2 天内，他们获得了

大量产品和产品厂商的信息，

节省了大量的时间，从而大大

的提高了工作效率，不虚此行，

并且希望以后能与中国供应商保持更多类似的合作。  （本报讯）
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中国供应商 - 白俄罗斯温州车配件买家见面会圆满成功！

　　公司总经理张孙武受温州机电

技师学院的邀请，于 2011 年 1 月 8

日参加了该校举行的 2011 年校企联

谊会，被聘请为“技师讲坛”讲师，

并相互建立了密切的合作关系。

　　为进一步推进校企合作，培育企

业发展所需的高素质技能人才，更

好的实现企业、学生、学校多方共赢，

温州机电技师学院举行了 2010 年校

企联谊会。企业负责人与政府有关

部门领导、学院领导相互交流，共

同探讨技能人才的培养、培训。同

时也为学院学生就业搭建相互交流

平台。

　　联谊会上华盟科技与温州机电

技师学院举行了校企合作签约，当

天的校企联谊会上，该院的办学咨

询委员会、专业技术咨询委员会还

举行了聘请仪式。公司总经理张孙

武被聘请为温

州机电技师学

院“技师讲坛”

讲师，并发放

聘书及讲师证。 

总经理张孙武被温州机电技师学院聘为讲师
————加强校企合作，培养高素质人才————

　　白俄罗斯位于东欧平原西部。白具有较好的重工

业，机械制造业、冶金加工业、机床、电子及激光

技术比较发达和先进，机械制造业及轻纺工业基础，

出口机电产品在其贸易中占有较大比重。　

　　中白两国自建交以来，双边经贸关系发展顺利，

两国政府间签订了一系列法律文件，为发展双边合作

奠定了良好的基础。

　　我国向白俄罗斯出口的商品主要是轻纺产品、日

用消费品、化工品和部分机电产品等；我国自白进口

的商品主要是化肥和机械产品等。近年来，中白贸易

增长迅速 2008 年中白贸易已达约 20 亿美元。2009

年全年白与中国大陆进出口贸易额为 12.55 亿美元，

同比下降 38.1%。其中，白对我出口 1.74 亿美元，

下降 71.6%，进口 10.81 亿美元，下降 23.6%。

走进白俄罗斯  

华盟科技——你身边的一站式网络营销服务商
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　　送走了硕果累累的 2010，我们迎来了充满希望的 2011，值此新春佳

节之际，华盟科技向辛勤工作的全体员工以及所有支持和关心华盟发展的

业界同仁和新老客户致以最真挚的新春祝福和最衷心的感谢。

　　回顾过去成绩斐然，展望未来任重道远。过去的一年，我们共同经历

了风风雨雨，是艰苦奋斗的一年，是努力拼搏的一年，也是公司值得骄傲

的一年。全体员工，沿着公司发展的方向，兢兢业业，努力拼搏，爱岗敬

业，朝着共同的目标一同奋进，取得了满意的成绩。 

　　“天行健，君子以自强不息”，面对艰巨繁重的任务，面对日益激烈

的市场竞争，我们将一如既往、信心倍增，激情满怀。我们一定会增强忧

患意识，居安思危，艰苦奋斗，勇于面对挑战，善于抓住机遇，共同开创

公司发展的新局面！当然前进的路上还有不少困难，我们的工作也存在很

多缺点。

　　过去的一年，我们共同经历了风风雨雨，正是因为有了您的支持与信

任，我们才能得到如今的硕果，在即将到来的2011年里，我们要坚定信心，

发扬成绩，振奋精神，再鼓士气，我们的努力会打造一份不一样的天空！不断开创华盟科技新的辉煌！我们由衷的期待与您的进一步合作，

携手再创一个丰收的 2011 ！

　　祝您在新的一年里，身体健康，工作顺利，生意兴隆，阖家幸福！                                           （总经理：张孙武）

华盟科技新年寄语

十
年
难
遇
的
大
雪
，
怎
能
错
过
！

　　长在南

方的人，总

是对雪有痴

痴的偏恋，

年年期盼，

岁岁翘首。

总望着它能

密密麻麻，随心所欲，无所顾忌地大下一

场。但这样的胜景总难相逢。早上起来时，

习惯性的拉开窗帘，一道亮丽的白，映入

眼帘。昨夜的雪驱走了城市灯光下的灯红

酒绿，纸醉金迷，只留下一个寂静的夜与

那一道亮丽的白。过路人不断发出“啧啧”

的赞叹与披上雪衣的汽车引擎沉闷的轰响

交织成一个美好冬日的早晨。

　　听说这是十几年来最大的一场雪，当

然我们也不会错过这么好的机会。早晨公

司全体员工特别激动 , 打雪仗、堆雪人不

断的听到这些

声音，最后决

定调休，集体

去玩雪。请看

我们玩时候的

情况吧！

　　新年即将来临，公司也到了放假

时间。放假之前大家一起 HAPPY 一下

是件很给力的事情。既是对 2010 年的

总结，也是对 2011 年的展望。祝福公

司全体员工及家人新年快乐，身体健康，万事如意。

喜迎新年

      快乐聚餐

共同举杯

丰盛大餐猜猜谁喝高了

举杯祝福 歌神嗨唱

张振伟：祝福自己生日快乐。

邱诞生：祝愿家人和自己身体健康，生活开心幸福。

魏怡欣：祝愿华盟以后的路越走越宽，越走越顺！

潘成伟：生日快乐，赚钱多西多。

生日祝福

　　欣赏是一种享受，是一

种实实在在的享受。无论

何时何地，你学会了欣赏，

你便收获快乐，收获温馨。懂得欣赏，你的心情便永远阳光灿烂。

　　欣赏是一种情怀，是一种博大高雅的情怀。没有爱心的人，不

懂得欣赏；缺少情趣的人，不知道欣赏。欣赏需要知本。

　　欣赏是一种幸福，是一种少数人才能享受的幸福。大千世界，

芸芸众生，自以为是者多，懂得欣赏别人的少；自私自利者多，专

门利人者少。欣赏滋生幸福，幸福需要懂得欣赏。

　　欣赏是一种学习，是一种真心实意的学习。生活里，每个人都

有每个人的优点，每个人都有每个人的弱点。学会欣赏，就要时刻

看到别人的优点，让别人的优点自觉地成为自己的优点。

　　欣赏是一种精神，是一种情高趣雅的精神。蚂蚁有蚂蚁的生活，

大像有大像的情调，仙鹤有仙鹤的风姿。懂得欣赏，你便懂得生活

的真谛；懂得欣赏，你便拥有别人所没有的情调。

人生学会欣赏


